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01 TƯ VẤN KỸ THUẬT HỖ TRỢ RÀ SOÁT ĐÁNH GIÁ MẠNG LƯỚI CÁC TỔ CHỨC, ĐƠN VỊ TRONG HỆ SINH THÁI HỖ TRỢ XUẤT KHẨU CHO NGÀNH HÀNG THỰC PHẨM VÀ NGUYÊN LIỆU TỰ NHIÊN 

Helvetas mời các bên quan tâm cung cấp dịch vụ như mô tả dưới đây.
1. [bookmark: _Ref386718627]Mô tả hợp đồng
HELVETAS Việt Nam cùng với Swiss Contact đồng triển khai Chương trình Xúc tiến Nhập khẩu Thụy Sĩ (SIPPO). Cùng với 11 quốc gia toàn cầu, hợp phần tại Việt Nam tập trung nâng cao năng lực cho các tổ chức, hiệp hội, cơ quan xúc tiến thương mại (XTTM), đơn vị chủ trì các hoạt động XTTM nắm được kinh nghiệm (gọi tắt là BSO) tại Việt Nam, giúp các tổ chức BSO có năng lực cung cấp dịch vụ Xúc tiến thương mại một cách hiệu quả và bền vững. 

Hai giai đoạn của dự án 2016-2021 và 2021-2025 đã kết thúc và SIPPO hiện bước vào giai đoạn 3 (cũng là giai đoạn cuối)2026-2028. Bên cạnh trọng tâm hỗ trợ ngành Gỗ kỹ thuật (TW-Technical Wood), nguyên liệu tự nhiên (NI- Natural Ingredients) và thực phẩm chế biến (PF- Processed Food), SIPPO mở rộng phạm vi hỗ trợ nhằm phát triển Hệ sinh thái cho xuất khẩu của các ngành này, nhấn mạnh các yếu tố bền vững và chuyển đổi số, ứng dụng CNTT trong hoạt động XTTM. 
	
Để triển khai được phương pháp tiếp cận Hệ sinh thái, nhằm giúp các đối tác tiếp tục duy trì mở rộng các kết quả và thúc đẩy hệ sinh thái, trong bối cảnh Việt Nam đã tái cơ cấu và sắp xếp lại một số đơn vị ở cả cấp trung ương và địa phương, TOR này mô tả nội dung, nhiệm vụ cho 01 tư vấn cho ngành NI/PF hỗ trợ SIPPO rà soát lại mạng lưới, năng lực và kết nối trong hệ sinh thái của cả hai nhóm ngành để xây dựng các giải pháp phù hợp cho phương pháp tiếp cận BSOs với mục tiêu nâng cao năng lực một số BSOs và phát triển toàn bộ hệ sinh thái..
Các dịch vụ hoặc chi tiết công việc bắt buộc được đính kèm trong tài liệu này. 
2. Kế hoạch mời thầu 
	
	NGÀY
	THỜI GIAN – GMT+7

	Thông báo mời thầu (lần đầu)
	Từ 09/04/2026 đến 16/04/2026
	Giờ Hà Nội


	Thông báo mời thầu (gia hạn)
	Từ 16/04/2026 đến 26/04/2026
	Giờ Hà Nội


	Phổ biến thông tin qua cuộc gọi video (nếu có)
	Không có
	Không có

	Hạn chót cho các yêu cầu bằng văn bản gửi qua email
	20/04/2026
	12:00

	Ngày cuối cùng để Helvetas đưa ra giải thích (có thể tìm thấy giải thích trong cùng một liên kết nơi hồ sơ mời thầu được đăng trên trang web của Helvetas)
	22/04/2026
	17:30

	 Hạn chót gửi đề xuất qua đường bưu điện hoặc email [footnoteRef:1] [1:  Bất kỳ đề xuất nào nhận được sau thời hạn này sẽ không được xem xét.] 

	26/04/2026
	17:00


3. [bookmark: _Ref386718606]Hợp đồng
Hợp đồng dịch vụ. 
4. Đàm phán
Helvetas có quyền đàm phán với tất cả hoặc một phần các nhà thầu đủ điều kiện để sửa đổi và/hoặc hoàn thành các đề xuất ban đầu của họ. 
Các cuộc đàm phán có thể liên quan đến các khía cạnh kỹ thuật, tài chính, pháp lý và các khía cạnh khác của hợp đồng.
5. Điều Kiện Cần 
Chuyên gia tư vấn phải là công dân Việt Nam.
Trong trường hợp dịch vụ, các chuyên gia tư vấn có trong đề xuất không thể là một phần của đề xuất của các nhà thầu khác, trong trường hợp đó họ sẽ bị loại khỏi thủ tục mà không cần đánh giá thêm.
Công chức, người được bầu hoặc bổ nhiệm vào một đơn vị nhà nước không đủ điều kiện tham gia làm tư vấn cho hợp đồng này; trừ những người đang làm việc tại các học viện, trường đại học tự chủ tài chính hoặc các cơ sở tương đương.  Bất kỳ đề xuất nào có chứa bất kỳ người nào trong số những người như vậy sẽ bị loại khỏi thủ tục mà không cần đánh giá thêm.
6. Chi phí chuẩn bị đề xuất 
Helvetas không chi trả bất cứ chi phí phát sinh nào trong việc chuẩn bị và gửi đề xuất. Chi phí này thuộc trách nhiệm của nhà thầu, bao gồm cả các chi phí phát sinh trong quá trình đàm phán, phỏng vấn.
7. Hợp đồng phụ
Không được phép ký hợp đồng phụ dịch vụ cho pháp nhân khác.
8. Ngày bắt đầu dự kiến của hợp đồng
Hợp đồng dự kiến sẽ bắt đầu vào ngày 08/05/2026.
9. Thời gian thực hiện ban đầu và khả năng gia hạn hợp đồng
Dịch vụ dự kiến bắt đầu từ ngày 08/05/2026 đến 30/06/2026.   
10. Đánh giá đề xuất
Mỗi đề xuất sẽ được đánh giá theo các tiêu chí và trọng số như chi tiết bên dưới.
Toàn bộ quy trình đánh giá được bảo mật. Các quyết định của Hội đồng mua sắm (PP) là tập thể. Các thành viên của PP buộc phải giữ bí mật. Các báo cáo đánh giá và hồ sơ bằng văn bản chỉ dành cho mục đích sử dụng chính thức và không được thông báo cho các nhà thầu cũng như bất kỳ bên nào khác ngoài Helvetas.

10.1 Tiêu chí đánh giá đề xuất đủ điều kiện
Tiêu chí đánh giá hồ sơ đề xuất kỹ thuật
	Yêu cầu
	Bằng chứng tài liệu

	1. Trình độ và kinh nghiệm liên quan
· Tốt nghiệp Đại học ngành kinh tế hoặc các ngành có liên quan
· Trên 5 năm kinh nghiệm trong ngành liên quan hoặc công tác liên quan đến BSO
· Có hiểu biết và nắm bắt mạng lưới các bên liên quan ngành (lĩnh vực ngành hàng thực phẩm và nguyên liệu tự nhiên)
	· CV có liệt kê danh sách các hoạt động/dự án đã hoàn thành tương tự 


	2. Phương pháp luận và kế hoạch làm việc: Mức độ phù hợp và chất lượng của nội dung kỹ thuật trong đề xuất
	Đề xuất chi tiết


Các nhà thầu vượt qua đánh giá kỹ thuật (tối thiểu 50% điểm đánh giá kỹ thuật) sẽ được đánh giá thêm.
Tiêu chí đánh giá đề xuất tài chính: 
	Yêu cầu
	Bằng chứng tài liệu

	Đề xuất tài chính theo hướng dẫn tại PHẦN 2 của tài liệu này 
(Đề xuất tài chính sẽ được đánh giá dựa trên hiệu quả chi phí và ngân sách có tham khảo các định mức chi phí của UN/EU năm 2022)
	Đề xuất tài chính bằng VND


Trọng số của các tiêu chí đánh giá chào hàng kỹ thuật và tài chính như sau:
	Tiêu chí
	Tỷ trọng điểm

	Đề xuất kỹ thuật*
	100%

	1. Trình độ và kinh nghiệm liên quan
· Tốt nghiệp Đại học ngành kinh tế hoặc các ngành có liên quan
· Trên 5 năm kinh nghiệm trong ngành liên quan hoặc công tác liên quan đến BSO
· Có hiểu biết và nắm bắt mạng lưới các bên liên quan ngành ( lĩnh vực ngành hàng thực phẩm và nguyên liệu tự nhiên)
	70%

	2. Phương pháp luận và kế hoạch làm việc: Mức độ phù hợp và chất lượng của nội dung kỹ thuật trong đề xuất
	30%

	Đề xuất tài chính*
	


* Đánh giá các đề xuất sẽ được thực hiện tuần tự; cụ thể là chất lượng thấp hơn của các yếu tố của đề xuất kỹ thuật và đề xuất tài chính cao hơn sẽ nhận được ít điểm hơn từ số điểm tối đa được trình bày trong bảng. Helvetas sử dụng phương pháp đánh giá Giá trị trọng số đồng tiền để tính đến trọng số của các tiêu chí giá và trọng số tương đối của các tiêu chí chất lượng.
Tư vấn được yêu cầu cung cấp ước tính chi phí đi lại cần thiết để hoàn thành nhiệm vụ. Ước tính chi phí đi lại có thể ảnh hưởng tới việc xác định người trúng thầu. 
Sau khi đánh giá các đề xuất, Helvetas có quyền đàm phán với tất cả hoặc một phần các nhà thầu đủ điều kiện để sửa đổi và / hoặc hoàn thành các đề xuất ban đầu của họ. 
Đơn đặt hàng / Hợp đồng sẽ được trao cho đề xuất có lợi nhất về mặt kinh tế. Đề xuất có lợi nhất về mặt kinh tế được thiết lập bằng cách cân nhắc chất lượng kỹ thuật so với giá cả. Helvetas có quyền mua/ký hợp đồng một phần dịch vụ bắt buộc hoặc hủy bỏ thủ tục đấu thầu này nếu không hài lòng về chất lượng chào hàng. 
11. Gửi đề xuất
Đề xuất phải được gửi qua email ở định dạng điện tử bằng cách sử dụng các biểu mẫu tiêu chuẩn do Helvetas cung cấp. 
Đề xuất kỹ thuật sẽ bao gồm:
1. Hồ sơ đề xuất kỹ thuật theo các yêu cầu trong TOR nêu rõ phương pháp luận và kế hoạch làm việc, kèm theo các tài liệu sau cho nhà thầu:
· CV của tư vấn;
· Danh sách các hoạt động/dự án đã hoàn thành tương tự.
Đề xuất tài chính bao gồm:
1. Mẫu đề xuất tài chính đã ký - theo PHẦN 2 - Phần đề xuất tài chính bên dưới
Đề xuất tài chính phải được trình bày bằng đồng Việt Nam. Các khoản phí được đề xuất trong đề xuất này phải bao gồm tất cả các chi phí để thực hiện nhiệm vụ của họ (ví dụ: chỗ ở văn phòng, phương tiện đi lại, truy cập internet và thiết bị, hỗ trợ hành chính và thư ký, phiên dịch, v.v.). Nhà thầu dịch vụ chịu trách nhiệm về tất cả các loại thuế và nghĩa vụ khác và/hoặc Helvetas sẽ khấu trừ thuế thu nhập cá nhân (nếu có) đối với hợp đồng/thỏa thuận làm việc cá nhân theo quy định của pháp luật của quốc gia.
Chú ý:
· Các tệp điện tử phải được bảo vệ bằng mật khẩu[footnoteRef:2]. Các nhà thầu sẽ được thông báo trước sau khi ngày đánh giá được xác nhận để họ có thể liên hệ được vào ngày đó để cung cấp mật khẩu. Trong quá trình đánh giá, thành viên hội đồng mua hàng có quyền sẽ gọi cho nhà thầu và yêu cầu mật khẩu tại chỗ[footnoteRef:3]. [2:  Đề xuất nhận được mà không có mật khẩu sẽ không được xem xét để đánh giá]  [3:  Nếu không thể liên lạc với nhà thầu qua điện thoại trong quá trình đánh giá, các đề xuất sẽ không được xem xét để đánh giá.] 

· Chủ đề của email: RFP002-26-SIPPO.
· Nội dung email phải chứa tên, địa chỉ và số điện thoại của đầu mối của nhà thầu (để yêu cầu mật khẩu).

· Đề xuất có thể gửi bằng tiếng Việt hoặc tiếng Anh đến địa chỉ email sau: Procurement.Vietnam@Helvetas.org. Các đề xuất được gửi sau thời hạn được đề cập tại điểm 2 Thời gian biểu của RFP này sẽ không được xem xét. Thời gian tiếp nhận chính thức được tính là thời gian hiển thị trên email nhận được từ nhà thầu gửi Procurement.Vietnam@Helvetas.org. 
12 Thay đổi hoặc rút đơn
Ứng viên có thể thay đổi hoặc rút lại đề xuất của mình bằng cách thông báo bằng văn bản trước thời hạn nộp hồ sơ dự thầu.  Không có đề xuất nào có thể được thay đổi sau thời hạn này.
Helvetas giữ quyền sở hữu tất cả các đề xuất chưa bị rút lại. Do đó, các nhà thầu không có quyền được trả lại đề xuất của họ.
13 Hiệu lực của đề xuất
Nhà thầu bị ràng buộc bởi hồ sơ dự thầu của họ trong 90 ngày kể từ ngày hết hạn nộp hồ sơ dự thầu. Trong trường hợp ngoại lệ, trước khi hết thời hạn hiệu lực, Helvetas có thể yêu cầu nhà thầu gia hạn thời hạn hiệu lực trong một số ngày cụ thể, không được vượt quá 40 ngày. 
14 Chữ ký của (các) hợp đồng 
Trong thời hạn 05 ngày kể từ ngày nhận được đơn đặt hàng/hợp đồng đã được Helvetas ký kết, nhà thầu được lựa chọn phải ký và ghi ngày ký hợp đồng. Việc nhà thầu được lựa chọn không thực hiện yêu cầu này có thể là căn cứ để hủy bỏ quyết định trao hợp đồng. Trong trường hợp này, Helvetas có thể trao thầu cho một nhà thầu khác hoặc hủy bỏ thủ tục đấu thầu.

15 Điều khoản thanh toán
Giá trong đơn đăng ký phải được nộp, có tính đến tất cả các chi phí.
Việc thanh toán sẽ được thực hiện bằng chuyển khoản ngân hàng cho người trúng thầu bằng đồng Việt Nam trong thời hạn tối đa 30 ngày làm việc kể từ ngày nhận hàng hóa hoặc thực hiện dịch vụ, công trình. Khoản tạm ứng có thể được xem xét nhưng không vượt quá 30% tổng phí dịch vụ tư vấn. Các trường hợp không thực hiện nghĩa vụ và hậu quả pháp lý của chúng sẽ được ghi riêng trong hợp đồng.
16 Điều khoản hợp tác
Trong trường hợp ký hợp đồng, các bên sẽ phải thực hiện theo thời gian đã thiết lập và phù hợp với Helvetas – Đơn đặt hàng của Nhà cung cấp hoặc Helvetas – Hợp đồng của Nhà cung cấp dịch vụ. Helvetas có quyền tăng hoặc giảm số lượng mặt hàng đã đặt hàng. Helvetas có quyền lựa chọn nhà cung cấp/ thực hiện theo đề xuất nhất định theo quyết định riêng của mình. Helvetas có quyền xây dựng lại Yêu cầu báo giá (RFQ), Lời mời thầu (ITB) hoặc Yêu cầu đề xuất (RFP) theo quyết định riêng của mình, nếu cần bất kỳ mục bổ sung nào. Trong trường hợp không thực hiện hoặc không tuân thủ nghĩa vụ hợp đồng, Helvetas có quyền đơn phương chấm dứt hợp đồng mà không phải chịu bất kỳ nghĩa vụ pháp lý nào.
Người nộp đơn phải quen thuộc với tất cả các hướng dẫn, biểu mẫu và yêu cầu được đề cập trong các tài liệu RFQ, ITB hoặc RFP. Trách nhiệm gửi đề xuất phù hợp với các yêu cầu này hoàn toàn thuộc về Người nộp đơn. 
Helvetas ký đơn đặt hàng/hợp đồng mua hàng với nhà thầu trúng thầu. Hợp đồng sẽ có hiệu lực khi có chữ ký của cả hai bên.

17 Điều khoản đạo đức/Hành vi tham nhũng 
Nhà thầu khai báo sai có thể bị phạt tài chính chiếm 10% tổng giá trị đơn đặt hàng/hợp đồng được trao. Tỷ lệ này có thể tăng lên 20% trong trường hợp vi phạm nhiều lần.
Bất kỳ nỗ lực nào của một công ty/tổ chức nhằm thu thập thông tin bí mật, ký kết các thỏa thuận bất hợp pháp với đối thủ cạnh tranh hoặc gây ảnh hưởng đến PP hoặc Helvetas trong quá trình kiểm tra, làm rõ, đánh giá và so sánh các đề xuất sẽ dẫn đến việc từ chối đề xuất của họ và có thể dẫn đến các hình phạt như đã mô tả ở trên. 
Các công ty/tổ chức không được bị ảnh hưởng bởi bất kỳ xung đột lợi ích nào với các nhà thầu hoặc các bên tham gia dự án khác. Helvetas có quyền đình chỉ hoặc hủy bỏ thủ tục RFP và/hoặc đơn đặt hàng/hợp đồng nếu phát hiện các hành vi tham nhũng dưới bất kỳ hình thức nào ở bất kỳ giai đoạn nào của quá trình trao giải hoặc trong quá trình thực hiện hợp đồng. 
Các công ty/tổ chức sẽ bị từ chối hoặc đơn đặt hàng/hợp đồng bị chấm dứt nếu phát hiện ra rằng việc trao hoặc thực hiện hợp đồng đã làm phát sinh chi phí thương mại bất thường. Các chi phí thương mại bất thường như vậy là hoa hồng không được đề cập trong hợp đồng chính hoặc không bắt nguồn từ một hợp đồng được ký kết đúng cách liên quan đến hợp đồng chính, hoa hồng không được trả để đổi lấy bất kỳ dịch vụ thực tế và hợp pháp nào, hoa hồng được chuyển đến thiên đường thuế, hoa hồng trả cho người nhận thanh toán không được xác định rõ ràng hoặc hoa hồng trả cho một công ty/tổ chức có vẻ như là một công ty/tổ chức bình phong. 
Các nhà thầu bị phát hiện đã thanh toán các chi phí thương mại bất thường liên quan đến dự án này phải chịu trách nhiệm, tùy thuộc vào mức độ nghiêm trọng của các sự kiện quan sát được, bị chấm dứt hợp đồng và/hoặc bị phạt. 
Helvetas có quyền đình chỉ hoặc hủy bỏ thủ tục, trong trường hợp thủ tục trao giải được chứng minh là có sai sót, bất thường hoặc gian lận đáng kể. Nếu phát hiện ra sai sót, bất thường hoặc gian lận đáng kể sau khi trao đơn đặt hàng/hợp đồng, Helvetas có thể không ký kết đơn đặt hàng/hợp đồng và/hoặc chấm dứt đơn đặt hàng/hợp đồng.
18 Ngôn ngữ hoạt động
Tất cả các thông tin liên lạc bằng văn bản cho thủ tục đấu thầu và hợp đồng này phải bằng tiếng Anh.  
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Việc ký kết đấu thầu và trao bất kỳ đơn đặt hàng/hợp đồng nào tùy thuộc vào sự sẵn có của vốn.
Helvetas có quyền hủy bỏ thủ tục đấu thầu này bất kỳ lúc nào mà không phải chịu bất kỳ trách nhiệm pháp lý nào. 


1. Điều khoản tham chiếu
Điều khoản tham chiếu
TƯ VẤN KỸ THUẬT HỖ TRỢ RÀ SOÁT ĐÁNH GIÁ MẠNG LƯỚI CÁC TỔ CHỨC, ĐƠN VỊ TRONG HỆ SINH THÁI HỖ TRỢ XUẤT KHẨU CHO NGÀNH HÀNG THỰC PHẨM VÀ NGUYÊN LIỆU TỰ NHIÊN 
Dự án: Chương trình Xúc tiến Nhập khẩu Thụy Sĩ (SIPPO)
1. BỐI CẢNH
HELVETAS Việt Nam cùng với Swiss Contact đồng triển khai Chương trình Xúc tiến Nhập khẩu Thụy Sĩ (SIPPO). Cùng với 11 quốc gia toàn cầu, hợp phần tại Việt Nam tập trung nâng cao năng lực cho các tổ chức, hiệp hội, cơ quan xúc tiến thương mại (XTTM), đơn vị chủ trì các hoạt động XTTM nắm được kinh nghiệm (gọi tắt là BSO) tại Việt Nam, giúp các tổ chức BSO có năng lực cung cấp dịch vụ Xúc tiến thương mại một cách hiệu quả và bền vững. 
Hai giai đoạn của dự án 2016-2021 và 2021-2025 đã kết thúc và SIPPO hiện bước vào giai đoạn 3 (cũng là giai đoạn cuối)2026-2028. Bên cạnh trọng tâm hỗ trợ ngành Gỗ kỹ thuật (TW-Technical Wood), nguyên liệu tự nhiên (NI- Natural Ingredients) và thực phẩm chế biến (PF- Processed Food), SIPPO mở rộng phạm vi hỗ trợ nhằm phát triển Hệ sinh thái cho xuất khẩu của các ngành này, nhấn mạnh các yếu tố bền vững và chuyển đổi số, ứng dụng CNTT trong hoạt động XTTM. 
Để triển khai được phương pháp tiếp cận Hệ sinh thái, nhằm giúp các đối tác tiếp tục duy trì mở rộng các kết quả và thúc đẩy hệ sinh thái, trong bối cảnh Việt Nam đã tái cơ cấu và sắp xếp lại một số đơn vị ở cả cấp trung ương và địa phương, TOR này mô tả nội dung, nhiệm vụ cho 01 tư vấn cho ngành NI/PF hỗ trợ SIPPO rà soát lại mạng lưới, năng lực và kết nối trong hệ sinh thái của cả hai nhóm ngành để xây dựng các giải pháp phù hợp cho phương pháp tiếp cận BSOs với mục tiêu nâng cao năng lực một số BSOs và phát triển toàn bộ hệ sinh thái.
2. MỤC TIÊU
Kết quả khảo sát sẽ phác thảo mạng lưới hiện nay, cung cấp bức tranh tổng quan về tất cả các BSO, các dịch vụ mà họ cung cấp cho các doanh nghiệp xuất khẩu cũng như những nhân tố chủ chốt trong hệ sinh thái xúc tiến xuất khẩu hiện nay. Dựa trên thông tin này, SIPPO và các đối tác chính sẽ xác định được các đối tác tiềm năng cho các dự án trong tương lai nhằm hỗ trợ các doanh nghiệp xuất khẩu. 
Do đó, một số mục tiêu cụ thể của hoạt động này bao gồm:
•	Tổng hợp và cập nhật thông tin về mạng lưới các BSOs và các đơn vị có chức năng XTTM cho các ngành hàng thuộc nhóm thực phẩm: Hồ tiêu, gia vị…;
•	Xác định các tác nhân và tổ chức hỗ trợ xuất khẩu (BSO) đang hoạt động trong Hệ sinh thái xúc tiến xuất khẩu trong ngành;
•	Phân tích hiện trạng và mức độ tương tác giữa các BSO khác nhau;
•	Đánh giá sơ bộ về năng lực chung của hệ thống và một số điển hình;
•	Đánh giá về mức độ phù hợp của phương pháp tiếp cận phát triển thị trường (MSD) thông qua mạng lưới BSOs của SIPPO cho nhóm hàng nông sản.
2. PHẠM VI CÔNG VIỆC
· Xác định một số doanh nghiệp chủ chốt trong ngành hoặc nhóm ngành (5-10 doanh nghiệp theo đề xuất) để xác định các dịch vụ và nhà cung cấp dịch vụ (BSOs) đang sử dụng;
· Phối hợp cùng chuyên gia quốc tế xây dựng công cụ khảo sát, phương pháp đánh giá BSOs cho phù hợp; 
· Khảo sát bằng phiếu hoặc trực tiếp phỏng vấn một số cơ quan chủ quản, đơn vị đầu mối và một số BSOs chủ chốt để tìm hiểu thêm về tổ chức của họ cũng như sự tương tác của họ với các BSO khác;
· Báo cáo kết quả cho SIPPO Việt Nam và đại diện SIPPO/Helvetas
3. PHƯƠNG PHÁP THỰC HIỆN
Tư vấn đề xuất phạm vi cụ thể để triển khai như các đơn vị đầu mối, chủ quản, số lượng cơ quan, BSOs điển hình. Các nội dung này sẽ được trao đổi kỹ để hoàn chỉnh trước khi triển khai để đảm bảo chất lượng. 

Tư vấn sẽ thực hiện các hoạt động, phối hợp chặt chẽ với chuyên gia quốc tế hỗ trợ, sử dụng phần mềm Phân tích Mạng Xã hội (SNA) để thể hiện trạng thái của mạng lưới hiện có giữa người và tổ chức, Đại diện Chương trình SIPPO, để cùng xây dựng Khung đánh giá, phương pháp triển khai trên cơ sở các đánh giá đã được SIPPO triển khai trong thời gian qua.
4.  SẢN PHẨM BÀN GIAO

	STT
	Sản phẩm bàn giao
	Hạn nộp

	1
	Đề xuất ban đầu, gồm ghi chép vắn tắt các buổi trao đổi trước khi đưa ra bảng hỏi, số lượng mẫu.
	10/05/2026

	2
	Kết quả nội dung 10-15 cuộc phỏng vấn (cả trực tiếp, gián tiếp)
	30/05/2026

	3
	1 buổi chia sẻ, trinh bày, thảo luận với nội bộ nhóm hiệp hội
	15/06/2026

	4
	2-3 buổi trình bày cho các cuộc họp lập kế hoạch cho 2026 và toàn phase 3 của SIPPO vào cuối tháng 06/2026
	30/06/2026


7. HẬU CẦN
Việc đi lại (nếu có) sẽ được thanh toán theo định mức chi phí của EU/UN 2022.

8. BÁO CÁO
Tư vấn làm việc dưới sự giám sát của Đại diện SIPPO tại Việt Nam. Báo cáo cuối cùng cần nộp và được phê duyệt bởi Đại diện SIPPO tại Việt Nam.
9.YÊU CẦU TRÌNH ĐỘ
-	Tốt nghiệp Đại học ngành kinh tế hoặc các ngành có liên quan
-	Trên 5 năm kinh nghiệm trong ngành liên quan hoặc công tác liên quan đến BSO
-	Hiểu biết và nắm bắt mạng lưới các bên liên quan ngành (lĩnh vực ngành hàng thực phẩm và nguyên liệu tự nhiên)
16

